Im Auftrag unseres Kunden, einem internationalen Medizintechnikkonzern mit Sitz in Minchen suchen
wir den Account Manager/Medizinprodukte Berater fur medizinische Investitionsguter.

In enger Zusammenarbeit mit Klinken und medizinischen Einrichtungen/Kliniken  vermarktet unser
Kunde seine qualitativ hochwertigen Medizinprodukte. Hoch motivierte Beschaftigte sorgen fir den
Vertrieb von zukunftsweisenden Medizinprodukten. Dabei hat die Qualitat, Sicherheit und
Zuverlassigkeit fur die Patienten hochste Prioritdt. Zum nachstmdglichen Zeitpunkt suchen wir zur
Verstarkung des deutschen Teams eine engagierte Personlichkeit als

Medizinprodukte Berater/Account Manager (m/w) Investitionsguter
Gebiet: Nordrhein-Westfalen

Unser Kunde ist ein expandierendes Unternehmen in der Medizintechnik mit internationaler
Ausrichtung. Unser Kunde bietet Klinische Lésungen vor allem im Intensivmedizinischen Bereich.

Werden Sie Teil des zukiinftigen Erfolgs und des Weiteren Wachstums!

Aufgaben:

* Koordination sdmtlicher Vertriebsaktivitdten in einen der o.a. Gebiete

* Pflege des bestehenden Kundenstamms und Ausbau durch Neuakquise.

* Betreuung der zugewiesenen Key Accounts

* Umsatzverantwortung im definierten Gebiet und Ausbau des Kundenstamms

* Sie arbeiten strategisch und haben den langfristigen Vertriebserfolg vor Augen

* Die Abwicklung/Steuerung von Projektgeschaften macht ihnen Freude und Sie arbeiten gerne
Ubergreifend mit Technikern aus dem Unternehmen zusammen.

Profil:

* Sie haben Erfahrung im Verkauf von medizinischen Investitionsgitern vornehmlich in
Krankenhausern

* Sie haben eine hohe technische Affinitdt — und kennen das Projektgeschéaft

* sicherer Auftritt, gute Umgangsformen und Kommunikationsstarke

e Spald und Erfahrung im Vertrieb, vor allem Freude und Selbstmotivation

e Teamfahigkeit

* Sie kennen die Wege in den Krankenhdusern und kennen die Bedeutung der Ansprechpartner
* Die Verfahren bei Ausschreibungen sind lhnen bekannt

* Sie haben bereits einige Jahre Vertriebserfahrung in der Medizintechnik

Wir bieten:

* eine spannende, dynamische Vertriebssaufgabe

* einen Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

* ein attraktives Uberdurchschnittliches Gehalt

* ein expansives und dynamisches Unternehmensumfeld

Interesse? Wir freuen uns auf lhre Unterlagen. Die vertrauliche Behandlung ihrer Unterlagen kénnen
Sie voraussetzen. Fir Fragen stehen wir telefonisch jederzeit gerne zur Verfigung.



Ulrich Wagner
Personalberatung/Unternehmensberatung Wagner
Anemonenweg 7

84478 Waldkraiburg-Niederndorf

Tel.: 0863873051

Mobil: 01728610155

e-mail: wagner@HR-Beratung-Consulting.de
http://personalberatung-wagner.de




